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Luxembourg

Das ,,Office du ducroire" stellt Jahresbericht 2007 vor

Sicherheit flr Luxemburger Exporte in alle Welt

Christian Muller

Erstmals seit seiner Griindung
hat das ,,Office du ducroire”
2007 Exporte von mehr als
einer Milliarde Euro
abgesichert.

iel des im Jahre 1961 gegriin-

deten ,Office du ducroire
(Ducroire) ist die Forderung der
Exporte von in Luxemburg be-
heimateten Firmen.

Ducroire versichert die Forde-
rungen von Luxemburger Unter-
nehmen gegeniiber ihren interna-
tionalen Kunden. Hierfiir zahlt
die Firma eine Primie. Kommt es
zu einem Zahlungsausfall - sei es
aus politischen oder wirtschaftli-
chen Griinden —, so zahlt Ducroi-
re 90 bis 95 Prozent dieser Forde-
rung an das Luxemburger Unter-
nehmen. Gleichzeitig oder spéter
versucht Ducroire die ausstehen-
den Forderungen dennoch ein-
zunehmen. So werden Risiken
und Hiirden, die ein Geschift im

Ausland beinhaltet, kleiner.

Der GrofRteil der Exporte, die
Ducroire versichert, gehen nach
Zentral- und Osteuropa. Russ-
land, Ukraine, Mexiko, China
und Indien zidhlen zu den wichti-
gen ,Kunden“. Aber auch Ver-
kidufe nach Afrika, Siidamerika,
Westeuropa und Australien wer-
den versichert. Die Einschitzung
des politischen Risikos des Lan-
des, sowie des wirtschaftlichen
Risikos von Kunden und Bran-
che, bestimmen die Hohe der
Priamie, die das Luxemburger Un-
ternehmen an Ducroire zahlen
muss.

,Letztes Jahr hat das Geschifts-
volumen von Ducroire einen ge-
waltigen Sprung gemacht“, sagte

«Presse nationale» du

Etienne Reuter, Prisident von
Ducroire, auf der Pressekonfe-
renz zum Jahresbericht 2007. Das
Volumen der versicherten Trans-
aktionen ist um 30 Prozent auf
1.065,5 Millionen Euro angestie-
gen. Eingenommen wurden 6,4
Millionen Euro an Primien. Aus-
gezahlt wurden Forderungsaus-
fille von einer halben Million.
Der Gewinn der staatlichen Insti-
tution ist jedoch von 2,2 auf 1,9
Millionen Euro leicht gefallen.
Dies liege an dem Konkurrenz-
druck in der Branche, der auf den
Priamien laste, so Reuter.

Finanzhilfen far
zuklinftige Exporte

Ducroire sieht sich als , guichet
unique” fiir exportierende Unter-
nehmen. Zu diesem Zweck wur-
de vor einigen Jahren ein Abkom-
men mit der Regierung unter-
zeichnet: Das ,,Comité de la pro-
motion des exportations luxem-
bourgeoises* (Copel) wurde ins
Ducroire integriert. ,,So begleiten
wir die Unternehmen bei ihren
Exporten, von der Kundensuche
bis zum Bezahlen der Rech-
nung®, sagt Etienne Reuter, Prisi-
dent von Ducroire.

,Copel ist ein reines Verlustge-

schift, so Prasident Jean-Claude
Knebler. Es entwickle sich je-
doch immer mehr zu einem wich-
tigen Instrument fiir kleine und
mittlere Unternehmen, die im
Ausland tétig werden wollen. Co-
pel bietet Unternehmen, die in
der Welt nach neuen Kunden su-
chen, finanzielle Unterstiitzung.
Hier kann es sich um Marktstudi-
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en, die Teilnahme an internatio-
nalen Messen, das Ubersetzen
von Broschiiren oder die Schu-
lung von Mitarbeitern — zur Er-
oberung eines neuen Marktes —
handeln. Finanziert wird die Or-
ganisation vom Staat.

,Die Hilfen sollen einen An-
reiz, eine Motivation zum For-
dern der Exporte darstellen”, so
Knebler. ,,Aus diesem Grund fi-
nanzieren wir nichts, was ohne
uns sowieso getan worden wire*.

Copel hat sehr klein angefan-
gen. Vor fiinf Jahren haben 29
Projekte Unterstiitzung in Hohe
von insgesamt 35.600 Euro erhal-
ten. Letztes Jahr wurden 160 Pro-

jekte mit 746.900 Euro gefordert.
In den ersten sechs Monaten die-
ses Jahres wurden bereits iiber
300 neue Antrége eingereicht, so
Knebler.

Trotz Finanzkrise, Wirtschafts-
abschwung in den USA und stei-
genden Rohstoffpreisen schaut
Ducroire zuversichtlich in die
Zukunft. Letztes Jahr wurde eine
ordentliche Steigerung des Ge-
schéftsvolumens verbucht, und
das werde sich weiter fortsetzen,
so Reuter.

Zudem werde die Hohe der
Prdmien, wegen der verdnderten
Marktlage, sich wieder normali-
sieren, glaubt Reuter. Wirt-
schaftsakteure seien wieder risi-
kobewusster und das steigere die
Wertschétzung von Forderungs-
versicherungen. .

Das Institut merke jedoch, dass
die Fristen zwischen Ausstellung
der Rechnung und der Zahlung
dabei sind, sich zu verlingern.
Dies erhohe das Risiko von For-
derungsausfillen.



