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Eine der Grundideen des ,grenzen-
losen® Europas war, den freien Fluss
von Kapital, Dienstleistungen und Wa-
ren innerhalb der Union .zu sichem.
Doch 25 Jahre nach dem Schengener
Abkommen sind immer noch nicht al-
les ,Grenzen“ niedergerissen. Aller-
dings'sind diesmal nicht Schlagbdume
die Hiirden sondemn die Offentliche
Hand, genauer gesagt die &ffentliche
Auftragsvergabe.

Laut EU-Recht miissten solche Auf-
trige ab einem bestimmten Volumen
europaweit ausgeschrieben werden.
Doch die, die dem Gesetz eigentlich
am néchsten stehen, nahmen es in der
Vergangenheit nicht immer so genau
mit den Vorschriften. So vergaben Am-
ter grofle Auftrége sehr oft an einhei-
mische Unternehmen. Konkurrenten
aus dem Ausland kuckten da meist in
die Rohre, da es fiir sie keine Moglich-
keit gab dem entgegen zu wirken. Da-
bei wurden 2008 auf dem 6ffentlichen
Markt innerhalb der Union 2.155 Mil-
liarden Euro umgesetzt.

EU versucht mehr Transparenz
zu schaffen

Die EU ist darum bemiiht, diesen
Markt so gut es geht zu &ffnen, da er,
vor allem fiir kleine und mittelstin-
dische Unternehmen, oft nur schwer
zugdnglich ist. Zu sehr fehlte es ihm
bisher an Transparenz. Den Unterneh-
men fehlte dartiber hinaus oft das Wis-
sen {iber die notwendigen Prozeduren
oder sie befiirchteten zu hohe biirokra-
tische Hiirden. Die Luxemburger Han-
delskammer versucht, wo immer es
geht, Unternehmen bei ihren Expansi-
onsbemtihungen den Riicken zu stéir-
ken, da nur der grenziiberschreitende
Handel den Fortbestand vieler Luxem-

EU-Binnenmarkt
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Die Handelskammer will U
besucht

burger Unternehmen langfristig sicher
kann. Die Handelskammer sehe ihre
Hauptmission in der Internationalisie-
rung der Luxemburger Unternehmen.
Dies erklarte gestern Paul Emering, Di-
rektor der ,Luxembourg School for
Commerce“ und Mitglied des Fiih-
rungsgremiums der ,Chambre de
Commerce“. Er sagte dies bei der Er-
offnung der Tagung ,Marché publics:
Facilitez votre acces aux appels d‘offres
européens et de la Grande Région“.

Der Gesetzgeber lieB
sich Zeit

Der Gesetzgeber lie§ sich in den
letzten Jahren jedoch Zeit, die Interna-
tionalisierung des Marktes voranzu-
treiben. Ein EU-Richtlinie aus dem
Jahre 2003 wurde erst im Juni 2009
in nationales Recht umgesetzt. In dem

,Offentliche Auftragsvergabe“

Gesetz ist festgehalten, dass offent-
liche Bauauftrige ab einer Schwelle
von 4,845 Mio. Euro europaweit au-
geschrieben werden miissen. Bei Lie-
fer- und Dienstleistungsvertréigen liegt
sie auf Landesebene bei 125.000 Fu-
ro, auf Gemeindeebene bei 193.000
Euro.

Zu diesen allgemeinen Regeln gibt
es allerdings eine ganze Reihe an Aus-
nahmebestimmungen. Diese konnten
gestern nur teilweise von den Refe-
renten angeschnitten werden. Interes-
sierte. Unternehmer, die genaueres
tiber die aktuelle Gesetzgebung erfah-
ren und die neuesten Ausschreibungen
einsehen wollen, sollten deshalb die
Webseite www.marches. publics.lu be-
suchen. Europiische Ausschreibungen
findet man auch im , Journal Officiel
de I'Union européeenne®. Wer sicher
gehen will, dass er auch keine wichtige
Ausschreibung verpasst, kann sich

nternehmen fiir das Thema sensibilisieren. Mit Erfolg, denn die gestrige Informationsveranstaltung war gut
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beim Dienst ,Enterprise Europe Net-
work - Luxembourg“ anmelden, den
die Handelskammer anbietet. Es han-
delt sich dabei um einen Mail-Server,
der eingeschriebenen Mitgliedern nur
die Auftrége weiterleitet, die sie vorher
festgelegt haben.

Unternehmen sehr
an Thema interessiert

Dass das Interesse an diesem The-
ma duflerst grof ist, bewiesen die rund
100 Teilnehmer, die sich fiir die gestri-
ge Tagung eingeschriebwen hatten.
Wihrend der Vormittag der allgemei-
nen Information diente, gab es am
Nachmittag verschiedene Workshops,
wiahrend denen sich die Teilnehmer
naher tiber die Mérkte in Deutschland,
Belgien, Frankreich und den Nieder-
landen informieren konnten. > Iw



