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014, année de la Chine?

La ChinaLux, Chambre de commerce sino-luxembourgeoise, a été officiellement
lancée hier soir pour accroitre les liens économiques entre les deux pays.

‘Alors que la Chine céiébrera son now-

velanzoug ;)rnthamment, qui stgni-
fiera l'entrée dans {'année du cheval,
le Luxembourg, lui, célébrait hiet soir -
officiellement l'inavguration de Ia
Chinalux, la Chambre de commerce

sino-luxembourgeoise. L'organisation. 4

devrait permettre d'intensifier fes re-
|ations commerciales entre les deux
‘pays, qwsesoniforbeﬂmﬂ accélérées
ces dernidres anndes, :

L 'entrée dans T'année 2014 est
placée pour la Chine sous le si-
gne du cheval, ce dernier symboli-
sant notamment la zapidité a faire
des affaires. Force est en tout cas de
constater que ces derniéres annges,

les telations économiques et com-

merciales sino-luxembourgeoises se
sont intensifiées au rythme dun
cheval au galop. Et si 2014 était 'an-
née de la Chine au Luxembourg?
Les relations se faisant de plus en
plus rapprochées entre les deux
pays, plusieurs acteurs ont identifié
la nécessité de créer un organe ou
plutét une plateforme commune
pour leur permettre de mieux en
profiter. Enmai 2013, la Chinalux a
donc officiellement vu le jour. Elle
compte 20 membres fondateurs (40
membtes au total) parmi lesquels
des cabinets d'avocats au Luxem-
bourg qui ont déja un pied en Chine
i comme Arendt & Medernach, les
«Big 4»-de la place financiere, des
banques comme la BIL mais aussi les
chinoises Bank of China et ICBC
ainsi que Cargolux, qui compte dés-
ormais parmi ses actionnaires le
groupe chinois HNCA.

Mais patce que pour commerce:
avec la Chine il faut avant tout mi-
ser sur le relationnel et faire atten-
tion aux symboles, ses membre
attendu hier soir et le début de la cé-
lébration du nouvel an chinois pp’ar
lancer la Chinalux, dans une pé:
node traditionnelle de féte.

Dirk Dewitte, Partner Tax chez De-
loitte Luxembourg et leader Chinese
Service Group pour Deloitte en Eu-
rope, Moyen-Orient et Afrique, est.
le président de la ChinaLux. Il exp
quait hier soir que l'orgamsaﬁon"
doit étre percue comme une plate-
forme qui aura pour objecti,f de g‘ly;

namiser les relations d'affaires exis-
tantes entre les deux pays mais aussi
de faciliter les opportunités qui exis-

teraient et de créer un lien ofﬁael :

entre les deux pays.
Si les entreprises chmozses se font

de plus en plus présentes en Europe
ces dernieres années, c'est touta fait

logique selon Dirk Dewitte, qui ex-
plique que le gouvernement central
a officiellement demand¢ aux entre-

prises chm(uses d'étendre leurs acti- -

vités: a l'international, ce qui a
pousse un grand nombre d! entre el
les a se tourner vers I'Burope.

On peut toutefois se demandes-"

comment le’ Luxembou:g a
tirer son epmgie du jeu parm
pays de la Zone euro qui, éprouv
par la crise, ont tous envie de se te-
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Le pre5|dent de ChinaLux, Dirk Dewitte (ag) eta;t en compagnie hler soir du ministre de Economle ‘Etienne
Schneider, de I' ambassadeurchmcns, Zeng Xiangj, et du directeurde la Chambre de commetce, Carlo Thelen.

djma:mser en profltant des act;fs et
activités chinois, qm regardent vers
le Vieux Contment

Deux ou trois noweﬂes
? bangues chinoises

«Le Luxembourg est un petit

pays qui a conscience de ses ’{J

tes et il a donc toujours su mettre

en avant ses atouts au ftravers

d'une politique gouvemementale
C

a d'autres pa!ys, SV
tirer a tout prix les Chinois pour
quils restent ‘sur son territoire
mais 's'est présenté comme une
porte ouverte sur 1'Europe, un ar-

gument qui pése pour les Chi-
nois», explique en fin connaisseur
de I'Empire du milieu, Dirk Dewitte. -

Outre sa position geographzqug

y q_entralé, 1e Grand-Duché a su aussi -

se mettre en avant depuis plusieurs

années grace a des firmes luxem-
bourgeoises, qui n'ont pas hésite a s

utiliser le territoire de Hong Kong
pour séduire Pékin avec son savoir-

faire financier. Il est ainsi au-
jourd'hui indéniable que 'expertise
Tuxembourgeoise en matiere de ser-

vices financiers et notamment dans

les fonds d‘mvesnssemen’r asuatti-
ter la Chine au Grand-Duché. Au-
jourd' b, le Luxembourg n'hésite

plus a jouer dans la cour des grands
et veut rivaliser avec les autres gran-
des pl.aces financieres pour s'attirer

d'actifs sous gestion en RMB au

- Luxembourg. Les dépots en ‘mon-
naie chineise ont triplé en un an

et les emprunts ont doublé. Il y a

des revenus qui seront generés par
- l'internationalisation du enmmbx -
(RMB), la monnaie chmm

S 'pennettrae 2 ces aityes secteurs
dlya auiou:d‘hui 220 milltards

 fiter du rapprochement avec

si on cite volontiers les sticces faite
des affaires avec 1'Empire du milieu
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(NDLR: obligations en RMB) co-
tées au Luxembourg, c'est plus
qu'a Londres ou Paris», souligne

- Dirk Dewitte, qui estime peurtant
que le Luxenbourg HM pasia

devenir leader sur tous les fronts sur
ce créneau mais veut surtout étre

 une fois de plus vu comme une al-

ternative crédible, une porte den-
tree;s

‘Les banques ch1n01ses crotent en
tout cas'au potent;!el duy Luxem-
bourg et 'aident a accroitre ses reIa— .

tions avec leur patrie dic
derniéres années, trois’b
installé letr quartier gen

péen au Iuxembourg (Bank of

China, ICBC et CCB). «<Elles ont el-
les aussi compris que le Tuxem-

bourg peut leur servir de porte.

d'entrée sur I'Fi J
VOUS annoncer qu

enChme o

«Prés de 80% des relations com-
merciales qui échouent avec la
Chine proviennent d'une mauvaise.
compréhension des codes culturels
chinois. En Chine, on ne fait pas du
business comme on le fait par
exemple aux Etats-Unis. Le rela-
tionnel prime sur le commercial et
vous ne pouvez pas régler une af-
faire, conclure un contrat par e-
mail. Il faut vous déplacer et
d'abord diner et discirter avec eux,
gagner leur,confiance avant méme
de parler affaires», souhgne Dirk De-
d i tous 1es

Clest: pourqu 1a Chi
chainement pmposel‘ a
; cl

es relations humames etla mamere.

d'y traiter des affaires. Une liste de ce-

- qu'il faut faire et ne pas faue sera
 d'ailleurs; propusee ainsiqut
: decoachmg :

- En plus d'étre une platefome com
merciale et un organisme unique

ne  vers lequel Ies investisseurs poten-
~* tiels chinois pourront se tourner, 1a
~ Chinalux se veut étre aussi un cen-

- tre de ressources.

Le rea‘afuonnei e
¥ avant Ie commemai

‘Alors que HNCA est entré au ca-

i)ital de Cargolux, d'autres secteurs
peuvent potentiellement permettre

aux deux pays de se rapprocher

‘Ia ChinaLux a

‘mais son réle ne s'arrétera

s'avere plus complexe qu'il n'y parait.

Gte salue chaleurcusement par

Liinitiative, qui a été dévoﬂée de-

" vant pres de 500 personnes hier soir

4 la Chambre de commierce, a donc

recteur de la Chambre de co!
Carlo Thelen, le ministre. de
10mE, Ehem;.e SChnmdgt, ain

g X ‘
 Ainsi, si le cheval doit smbcrliser i

en 12014 le fait de conelure rapide-
:ment des. affa:res encore faut-il

‘avoir la sa.gesse de mieux. compren—
dre ses partenaires commerciaux po-
‘tentiels pour pouvoir s'assurer de

profiter de ce bon présage.



