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L'ECONOMIE 4 ciual

Le nert de la guerre

Les jeunes entrepreneurs toujours confrontés a I'épreuve de la premiére levée de fonds

L'Espace Entreprises
de la Chambre de
commerce
accompagne les
dossiers de création
d'entreprise.

Pour se lancer dans I'entrepre-
neuriat, le concept de génie ne suf-
fit plus. Le financement des pre-
miers pas est primordial pour pou-
voir développer la «perite af-
faire». Il n'est pas rare que J'épar-
gne personnelle ne suffise pas a as-
surer la totalité de la dote de dé-
part. Les banques constituent une
étape obligatoire. Force est de
constater toutefois qu'en marge de
leur bénéfique conuribution a
I'économic nationale, les condi-
tions datcribution des prées se
sont durcies. La crise n'aidant en
rien. Les institutions financiéres
s‘appuient pour statuer, par exem-
ple, sur le modéle économique pré-
senté par le prétendant, le risque
inhérent au dossier et au profil du
porteur de projet et, surtout, aux
garanties présentées. Bref, il n'est
pas ais¢ de décrocher une ligne de
crédit. Cependant, il reste que la-
dite nouvelle économie qui émane
des technologies de T'information
propose de redécouvrir de nouvel-
les pistes. Les start-up par exemple
s'appuient aujourd'hui sur des mo-
deles de financement nouveaux
qui permetrent de lancer l'entre-
prise avec des moyens mesurés. Le
travail 4 domicile permet dans un
premier temps de sonder le mar-
ché et lancer laffaire. A cela
s'ajoute le coiit (devenu modique)
du matériel informatique. Vincent
Hieff, responsable de I'Espace En-
treprises de la Chambre de com-
meErce, soutient avec assurance
qu' «anfourdbui, il convient dére
réactif pour lancer som affaive car

Semer, avant de pouvoir récolter...

Léconomie est devenue plus mo-
dernes». Le financement représente
une phase délicate et chronophage
pour le créateur d'entreprise. Il
convient «de ne pas baisser les
bras>, confie-t-il. Selon le respon-
sable, «le financement participati]
constitue aujourdbui une nouvelle
?‘pportunité». A titre d'exemple, le
ilm d'animation intitulé¢ «Mon-
sienr Hublor» a écé financé en par-
tie 4 l'aide du financement partici-
atif (ou crowdfunding dans la
f;ﬂgue de Shakespeare). «I faut
savoir se vendres, ajoute-t-il car le
réscautage dans les milieux d'affai-
res (et également via les interfaces

informatiques) permet de lever des
fonds et de rallier des investisseurs
4 la cause du porteur de projet.

Coaching et food trucks

Autre source de financement, les
investisseurs privés constituent des
pistes & ne pas négliger. «Le pre-
mier financeur du projet est une vé-
ritable aubaine car il permet de véa-
liser un véel effet levier sur les de-
niers 4 percevory pour boucler le tonr
de table>, avance Lucien Bechtold,
conseiller au sein de la direction
des services aux PME. Dans le ca-
dre de ses missions, I'Espace Entre-
prises de l'organisme consulaire

met en avant, auprés du public,
d'autres modes de financement
souvent moins connus, comme la
Société nationale de crédit et d'in-
vestissement. Cet  établissement
bancaire public spécialisé dans]'oc-
troi de crédits et de préts 2 moyen
et long terme propose des condi-
tions de taux et de garantie négo-
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ciées.

Par ailleurs, la Mutualité de cau-
tionnement et d'aide aux commer-
cants (MCAC) et la Murtualité des
PME peuvent faciliter l'accés au fi-
nancement bancaire des entrepri-
€S €N $€ POrtant garantes aupres
des érablissements de crédic pour
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une partie du prét demandé dés
lors que les garanties de l'entrepre-
neur s'avérent insuffisantes. Les ai-
des publiques, quant 2 clles, sont
attriiuées, sous conditions, aux en-
treprises déja lancées. Par ailleurs,
Vincent Hieff remarque que «/es
sectenrs des technologies de linfor-
mation, des food trucks (horesea),
ds service aux animans, ainsi que le
domaine du coaching représentent
une partie non négligeable des dos-
siers traités au sein de [Espace En-
treprises». Les agents qui officient
dans ce service recoivent sur ren-
dez-vous.
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