B2fair fiir die Grofdregion

Neue Ideen flur ein erfolgreiches Matchmaking-Konzept

LUXEMBURG
CORDELIA CHATON

as Arrangement von Gesprichen zwischen Unter-
nehmen auf groRen Messen ist seit 15 Jahren eine
Erfolgsgeschichte, die unter dem Namen B2fair
1auft. Sie soll jetzt ausgeweitet werden. , Wir wollen
die Moglichkeit nutzen, Unternehmen aus der Grofregion auf
grofien Messen wie beispielsweise der Hannovermesse zu pus-
hen®, erklart Sabrina Sagramola. Sie leitet seit vielen Jahren das
»Enterprise Europe Network" der Handelskammer Luxemburg,

Die Idee kam auf, als eine grenziiberschreitende Delegations-
reise stattfand. ,Vergangenes Jahr waren wir dort, jetzt kom-
men die Unternehmen hierher®, erklirt die Managerin. Sie kann
sich sowohl spezielle Prisenzen auf Messen wie der Hannover-
messe vorstellen, als auch spezifische Aktionen. Angedacht ist
beispielsweise eine engere Kooperation mit dem Saarland in Sa-
chen IT-Sicherheit. Unternehmen dieser Branche kénnten auf
groflen Messen gemeinsam auftreten. Oder aber es kénnten auf
grofen Messen spezielle Touren stattfinden. Schon heute ist es
50, dass auf solchen Messen schon gefithrte Touren fiir Besucher
angeboten werden. ,Warum also nicht eine Tour beispielsweise
zuzehn oder 15 Unternehmen des IT-Bereichs aus der GroRregi-
on?", fragt Sagramola. Der Grundstein zu dieser Idee wurde
wihrend der Luxemburger Ratspriisidentschaft gelegt. Auf der
gestrigen ICT Spring diskutierten iiber solche Ideen Karin
Schintgen, CEO House of Start-ups, Fabrice Genter, Prisident
der Industrie- und Handelskammer Mosel aus Lothringen,
Grofiregionsministerin Corinne Cahen und Sagramola.

Die b2fair-Plattform bezieht in der vierten Auflage 28 Linder
und mehrals 250 Unternehmen ein. B2fair ist ein internationa-
les Matchmaking-Konzept, das ,Business to Fairs” bedeutet. Es
wurde 2004 im Rahmen eines EU-Projektes entwickelt und fort-
gefithrt. Heute wird es immer mehr von den Mitgliedern des

Sagramola hat noch viele Ideen rund um B2fair
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Karin Schintgen, CEO House of Start-ups, Fabrice Genter, Priisident der Indus-
trie- und Handelskammer Mosel aus Lothringen, Grofiregionsministerin Co-
rinne Cahen und Sabrina Sagramola , Leiterin des ,enterprise europe net-

works“ der Handelskammer (v.l.n.r.) diskutierten auf der ICT Spring  Fotos: cc
»Enterprise Europe Networks“ europaweit und weltweit in An-
spruch genommen.

Das 2008 gegriindete Netzwerk ist in jeder Region oder zu-
mindest jedem Land der EU prisent, insgesamt in iiber 60 Lin-
dern weltweit mit 600 Kontaktinstitutionen und nicht weniger
als 4.000 Experten, die den Unternehmen zur Seite stehen. Sei-
ne Aufgaben: Informationen zur Verfiigung stellen, Unterneh-
men beim grenziiberschreitenden Geschift begleiten, die In-
ternationalisierung fordern, auf Hindernisse dabei aufmerk-
sam machen und Innovation sowie den Zugang zu Finanzie-
rung fordern. In Luxemburgberuht das EEN auf einer strategi-
schen Partnerschaft zwischen der Handelskammer, der Hand-
werkskammer und Luxinnovation. Bei der Handelskammer
stehen den Unternehmen sechs und bei den anderen beiden je
vier Experten zur Verfiigung. ®

» Warum nicht
eine Messetour
zu Unternehmen
der Grofdregion”

SABRINA SAGRAMOLA, Leiterin Enterprise Europe Network
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