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Les Great
Region
Business Days,
c'est d'abord
un nombre
impressionnant
de rendez-vous
d'affaires

Les champions de demain

Partenaire particulier cherche partenaire particuliere

Les Greater
Business Days,
deuxiéme: un salon
pour nouer des
relations entre
entreprises par-dela
les frontiéres.

Si le coup de foudre commercial
existe, ¢'est peut-étre dans ['atmos-
phére feutrée de Luxexpo qu'il faut
aller le provoquer. La Chambre de
commerce de Luxembourg y orga-
nise les 12 er 13 juin la (Euxi'cu'.c
édition des «Greater Region Busi-
ness Days»

Destiné aux professionnels en
renéral, mais aux PME en particu-
h :r, ce salon ressemble & un speed
dating commercial 4 grande
o '1('! [ 1-' |‘l." nest ET!\ l!”\ i' rai-

en détail, se vendre, renconcrer
d'éventuels partenaires, et nouer
des mariages par-deld les frontitres
sur des projets poncruels ou plus
durables. Le succes de I'événement
se jugera donc moins au nombre
de visiteurs (on en attend 2000)
qu'au nombre de contacts qui au-
ront été pris. Comme se plait a le
répérer la coordinatrice \fn salon,
Sabrina Sagramola, les GRBDays,
c'est un peu comme un vny;;?e cul-
wurel: plus on est préparé, plus on
en profite sur place, et surtout
apres, dans la phase d'approfondis-
sement des contacts, voire de né-
gociation des contrats. En matiere
de contacts «business to busi-
ness», Luxembourg peut faire va-
loir un savoir-faire reconnu.

L'an dernier, la manifestation
avait rassemblé 160 entreprises. El-
les sont déa 120 inscrites au-
jourd’hui. Les organisateurs yisent
le chiffre de 175.. et révent des
2 st pas leur nombre
n 1'a die, n

cen

nais l'incen

sité des rapporrs. En 2012, 3.000
rendez-vous d'affaires s'ctaient te-
nus dans ce cadre. 11 'devraic v én
avoir 3.500 cette année.

«La Grande Région, cest 11 mil-
lions d'habitants et 375.000 entre-
prises qui ne se connaissent pas bien.
Clest aussi 3 milliards dewros de
pouvoir dachat annuel», indique
Picrre Gramegna, le directeur de la
Chambre de commerce, justifiant
l'existence de la  manifestation
(300.000 euros de budger) et l'in-
térér d'entreprises extéricures pour
ce grand marché. Les GRBDays
2013 accuecilleront des délégations
de Malaisie, d'Inde, d'Egypre, de
Russie, du Maroc...

«Le salon vit de la contribution
LREeracnve des :'r.r.'?'rpr‘:.-'fs qu.'_v‘f:.-n'-
ticipent, insiste Sabrina Sagramola.
Nows avons déja organisé des réu-
niovs de ravail entre elles powr les
préparer. Le site internet, plus per-
forrhant, servird de vitrine au-deld
de | ement. Les cartes didentite,

seront

pranen

maintennes. Le salon nest quune
étape. Le site web subsistera comme
une e-market place»

Les secteurs les plus représentés
sont ceux des services aux entrepri-
ses et des nouvelles rechnologies.

Le devenir des start-up

Le Jendi s'associe certe année a
I'événement en menant le débat de
cloture sur le théme des «cham-
pions de demain», ou comment
transformer en histoire 4 succés le
parcours de ces stare-up innovan-
tes dont on patle beaucoup 2 leur
naissance, et peut-étre un peu
moins en stade de maturation. El-
les participent au terreau de I'éco-
nomie de demain, 40 seart-up in-
novantes constitueront le «Start-
up> village monté dans le cadre de
cette manitestanon.

Le patron du Technoport de
Belval, I-)icgn de Biasio, en voir dé-
filer beaucoup. Il sera présent au
salon avec son Fab Lab, atelier de

conception cn Tols -_‘Ill:l'r'."k-'-i‘-‘ 51

du 16.5 au 22.5.2013

Photo: Emmanuel Claude

utile pour les entreprises qui dési-
t développer un  prototype.
«Non, nous n'imprimons pas de pis-
tolets en trois dimensions, sourit-il
en évoquant |'actualicé. Par contre,
nows melirons 4 rf:.\"pu.u.‘wn des visi-
tewrs notre matériel, imprimante
3D et mini-fraiseuse. Ils penvent ve-
niv avec un fichier, mais notre spé-
caliste peut aussi les aider a moadli-
ser lewr idée en trois dimensions.»
Le Fab Lab de Belval e¢st un
exemple tres concret des synergies
rr.tnstE"rontaJitrcs qui peuvent §'ins-
taurer: il est unique en son genre,
entre Aix-la-Chapelle, Nancy ct
Louvain. Et ses services peuvent
étre urilisés pour un prix abordable
puisque sa vocation est d'étre ac-
cessible 4 tous. Nul doute qu'il in-
téressera nombre d'entreprises visi
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