PLAGE FINANCIERE

T R R P Y T
LA LHOFT... ET SON ECOSYSTEME

Lancé en avril 2017, le hub fintech luxembourgeois
a signé en moins de deux ans un nombre impressionnant
de partenariats a travers le monde. Sa vision: collaborer

plutdt qu'entrer en compétition.

N asir Zubairi 'avait affirmé clai-
rement lors de sa prise de
fonction début 2017 Alatéte de la

Jamais accepté cette mission si
elle s’érait résumée aux simples
activités d’un incubateur.» Car
méme si certains font encore
lamalgame, la Lhoft n’est pas
qu’un incubateur, loin de 1a. La
quarantaine de fintech quelle

plus visible de cette fondation

publique/privée lancée en avril

et une dizaine de partenaires pri-
vés du secteur financier. Mais quon

ne s’y trompe pas. La Lhoft, c’est
bien plus que cela. Et la toile

quelle esten train de tisser s’étend

déja sur trois continents: I'Europe,
'Asie et PAmérique. « Pour nous, ce

nest pas le nombre de fintech gue

nous hébergeons qui est important,
mais la diversité et la complémen-
tarité des solutions gue nous ras-
semblons dans notre écosysteme,
méme si certaines se trouvent d

Singapour ou & San Francisco,
des partenariats pour la Lhoft.
Nous comptons ayjourd hui pliss

d’une centaine de membres.»

Le hub luxembourgeois a mul-
tiplié les partenariats ces der-
niers mois. En Amérique du Nord,
il s’est rapproché du centre d’in-
Francisco et il est en discussion
avec deux autres centres fintech
au Canada. En Asie, six memoran-
dums of understanding ont été
signés en moins d’'un an. Trois en
Chine et le reste au Japon, en
Corée du Sud et a Singapour.

UNE COMMUNAUTE

FINTECH EUROPEENNE

L’Afrique aussi est scrutée avec
intérét par la Lhoft. Si le conti-
nent n’est pas suffisamment
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mature dans ce domaine pour

permettre des partenariats avec

d’autres hubs, les fintech afri-
caines sont de plus en plus nom-
breuses. Cest pour garder un ceil

sur I'évolution de cet écosystéme

en devenir que la Lhoft a créé le

programme d’accélération

quiaeulieuau mois de novembre,
arécompensé la start-up ougan-
daise Four One Financial Ser-
vices Limited. « L'objectif est
d’aider les fintech africaines a

bénéficier de notre écosystéme,
expliquait alors Nasir Zubairi. £¢
puis, le Luxembourg est en re-
cherche de talents, et IAfrigue en

regorge. Les liens qui peuvent étre

tissés avec le continent sont donc

importants.»

Mais la priorité de la Lhoft se
concentre surtout sur ’'Europe.
Aumois dejuillet, elle a pris part,
aux cotés de 10 autres centres
d’innovation fintech européens

ment d’acteurs est une premiére.
L'objectif est de faciliter 'échange
d’informations et d'opportunités.
«60 ans apres la constitution de
la Communauté économique
européenne, nNouUs Parvenons d
signer un partenariat, afin de
construire la premiére commu-
nauté fintech européenne», s'en-
thousiasme Alex Panican. Cette
vision de collaboration plutdt que
de compétition, la Lhoft y croit
fortement. Elle continue d’ail-
leurs de battre le pavé aux quatre
coins de I’Europe pour con-
vainere le plus possible d’écosys-
témes nationaux de rejoindre
son réseau. Et ce sont les pays
de I'Est qui sont désormais pros-
pectés. Elle vient d’ailleurs de
signer un partenariat avec un
hub fintech 4 Moscou et s’ap-
préte & collaborer avec un autre
4 Budapest. ¢ M.




